ZALETY PODPISYWANIA UMOWY NA WYLACZNOSC

Szanowny Kliencie, masz mozliwos¢ wspotpracy z naszym biurem poprzez podpisanie umow:
* typu otwartego * na wylacznos¢

Wiedz jednak, iz umowa na wytacznos$¢ znacznie zwieksza Twoje szanse na sprzedaz. Mam nadzieje, ze
argumenty promowane przez nas jak i naszych kolegéw z branzy, pomogg Ci podja¢ decyzje w wyborze formy

umowy o wspoétprace z naszym biurem.

* Tylko jedna agencja i konkretna osoba zajmuje sie promocja Twojej oferty — tatwiej wprowadzac
do oferty jakiekolwiek istotne zmiany, wigzgce ustalenia — dzieki temu oferta jest na biezgco
aktualizowana, a na portalach internetowych czy ogtoszeniach prasowych nie pojawiajg sie obok siebie
dwie oferty tej samej nieruchomosci ale np. z inng ceng bgdz zupetnie innym opisem istotnych cech co

nie wptywa dobrze na czytelnos¢ oferty.

* Odciagzenie wlasciciela nieruchomosci z dziatan takich jak promocja oferty, jej prezentacja
osobom zainteresowanym i wielu innych dziatan ktérymi zajmie sie nasze biuro. Wszystkie
osoby zainteresowane bgdz biura proponujgce wspétprace odsytane sg do nas — dzieki temu jesteSmy
w stanie wybra¢ osoby faktycznie zainteresowane ofertg po zapoznaniu sie z opisem i zdjeciami
nieruchomosci oraz biura otwarte na wspotprace i posiadajgce konkretnego klienta zainteresowanego

ofertg. Unikniesz Kliencie licznie przechodzacych przez dom pielgrzymek przypadkowych interesantéw.

* Lepsze uporzadkowanie dni i godzin odwiedzin. Unikniemy wtedy wielu nieporozumien
wynikajgcych np. z odwotania wizyty przez jedno biuro a umowienia w tym samym czasie wizyty
innego badz kilku innych posrednikéw, lub umawiania spotkania w ostatniej chwili przez biednego,
sfrustrowanego posrednika, ktéry by¢ moze znalazt klienta na Twojg nieruchomos$¢ i na wiadomosc¢ o
innych ogladajgcych chce za wszelkg cene umowic sie najlepiej za kilka minut by spokojnie
zaprezentowac nieruchomos$¢ swojemu klientowi przed innymi. Tu sprawdza sie madrosc starego

ludowego przystowia ,Gdzie kucharek szes¢....”

* Presja wywierania wptywu na cene nieruchomosci. Byé moze nie zdajecie sobie Panstwo
sprawy, ze wlasnie podpisanie umowy na wytacznosé, skutkowaé moze uzyskaniem wyzszej
ceny za nieruchomosé. Posrednik, majgcy podpisang umowe posrednictwa typu otwartego, widzgc w
oku swojego klienta zainteresowanie nieruchomoscig bedzie dgzyt do zawarcia umowy przedwstepnej
co przewaznie w 100% zwigzane jest z istotnym argumentem jakim jest negocjacja ceny
nieruchomosci z oferujgcym. No bo jesli nie zrobi tego on, to zrobi to kto inny, tym bardziej bedac

Swiadomym uciekajgcej szansy na sprzedaz nieruchomosci wiasnie przez jego biuro a nie inne.

* Na portalach internetowych nie pojawia sie setka ogtoszen dotyczacych tej samej



nieruchomosci w réznych cenach — nie zawsze taka wielokrotnos¢ zwraca uwage potencjalnego
kupca w taki sposob w jaki bySmy sobie tego zyczyli — pojawiajg sie np. pytania dlaczego tyle agencji
ma w ofercie tg nieruchomosé i zadnej nie udato sie jej jeszcze sprzedaé, a moze posiada jakies$ ukryte

wady?

+ Zdecydowanie wieksze srodki finansowe przeznaczone na promocje i reklame oferty. Nalezy
pamietac Zze biura nieruchomosci utrzymujg sie wtadnie z prowizji otrzymanej po sprzedazy mieszkania
za ich posrednictwem. Umowa otwarta nie daje gwarancji zwrotu wytozonych na reklame pieniedzy,
bowiem w przypadku sprzedazy nieruchomo$ci bez posrednictwa danej agencji prowizja dla biura po

prostu przepada.

*  Wieksza mozliwos¢ wspoétpracy pomiedzy biurami jesli chodzi o oferte sprzedazy
nieruchomosci. Bowiem wspoipraca w biznesie zawsze opiera sie na wzajemnych korzysciach, a

wiec agencje nieruchomosci dzielg sie rowniez miedzy sobg prowizjg za zrealizowang transakcje.

+ Zdecydowanie wiekszy wachlarz mozliwosci promocji oferty. Majgc podpisang umowe na
wytgcznos¢ posrednik bedzie mogt zastosowacé wiele réznych strategii marketingowych przy sprzedazy
nieruchomosci. Mozliwe jest wykonanie zdje¢ z zewnatrz tak aby potencjalny zainteresowany mogt
obejrze¢ budynek, piekng okolice, piekny ogrdd lub wiele innych szczegdtow ktore dla nas wydajg sie

by¢ nieistotne a dla ogladajgcego bedg posiadaé olbrzymig wartos¢.
Mamy nadzieje, ze tych kilka istotnych faktow, jakze prawdziwych i przytoczonych z doswiadczenia na rynku

nieruchomosci sktoni Panstwa do innego spojrzenia na podpisanie umowy na wytgcznos¢ z OPTIMUS

Nieruchomosci & Finanse.

WYLACZNOSC = WIEKSZA SKUTECZNOSC



